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Ugens ivaerksaetter

Moderne vandpost
skal erstatte dyrt flaskevand
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Iverksatter vil give
forbrugerne et alternativ
til dyrt, darligt og
miljgbelastende kildevand
pa flaske. Derfor har

Niels Juul-Jensen opfundet
drikkedunksautomaten

A Y i F Ivaerkseetter
> = —— Niels Juul-
Jensen har
de seneste dr
blandt andet
produceret
drikkedunke
for danske
vandvarker
og solgt
vandafkalere.
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Hver uge bringer Barsen
VaekstDanmark et portreet af
en ung iveerksattervirksom-
hed. Ugens Iveerkseetter deler
ud af sine erfaringer med
iveerksaetterlivet til gavn for
andre iveerkszettere.
Portraettet laves i samarbejde
med iveerkseetterportalen
www.startvaekst.dk, der er
et samarbejde mellem
Erhvervs- og Byggestyrelsen,
ASE og dagbladet Borsen.

AF LOUISE KASTBERG

takt med at sundheds-

belgen er skyllet ind over

landet og budskabet om,

at man skal drikke vand
er treengt ind, har kildevand
pa flaske gjort sit indtog hos
danskerne. De bruger for-
muer pa de leeskende draber,
som ellers kan tappes ganske
gratis og i hgjere kvalitet di-
rekte fra hanerne - hvilket
tilmed skaner miljoet.

Den tendens vil iveerksaet-
teren Niels Juul-Jensen @n-
dre pa. Han vil have vand-
posten fra gadekeeret tilbage
i en moderne udgave og har
som svar udviklet en patente-
ret drikkedunksautomat.

»I gamle dage havde en-
hver lille by et gadekaer med
en vandpost, hvor folk kunne
slukke torsten. Hvorfor skal
folk bruge penge pa vand,
der bade skal transporteres
og healdes pa flasker, som se-
nere skal bortskaffes, nar det
i bedste fald er lige s& godt,
som detihanerne - og samti-
dig er en keempe miljobelast-
ning?« sperger adm. direktor
Niels Juul-Jensen, der star
bag iveerksettervirksomhe-
den Juul & Svane.

Med  drikkedunksauto-
maten kan forbrugerne ved
mentindkast traekke en tom
drikkedunk og fylde den op
med gratis afkelet vand di-
rekte fra vandveerket lige sa
mange gange, de vil, forkla-
rer han.

Juul & Svane har de sene-
ste ar blandt andet produce-
ret drikkedunke for danske

vandveerker og solgt vandaf-
kolere.

»Vi har haft stor succes
med at uddele drikkedunke
til skolebern og medarbejde-
re i store virksomheder. Det
er blandt andet sket i sam-
arbejde med vandveerkerne,
Fodevarestyrelsen, Inden-
rigs- og sundhedsministeriet
under sloganet »Rent vand
- kommer fra hanen« og i
forbindelse med andre kam-
pagner og tiltag,« siger Niels
Juul-Jensen, der ogsa samar-
bejder med vandveerker i ba-
de Tyskland og Holland.

»Ofte kaber folk kildevand
pa flaske, fordi det er afko-
let. Samtidig er der opstaet
en kultur, hvor det er blevet
smart at drikke flaskevand.
Men med drikkedunksauto-
maten er naeste skridt ta-
get for at fa flere til at drikke
mere vand fra hanen,« siger
Niels Juul-Jensen, der er ud-
dannet cand.oecon, har en
E-MBA og tidligere har vae-
ret adm. direktor i en kryd-
derivirksomhed samt ansat i
nogle af landets storste virk-
somheder.

Salgergen

Iveerkseetterkarrieren — star-
tede, da han gik af som adm.
direktor i forbindelse med et
virksomhedssalg. Og et vel-
udviklet seelgergen har be-
stemt ikke speendt ben pa
den vej.

»Jeg har egentlig aldrig
haft lyst til at blive iveerksaet-
ter. Men jeg havde jo en hus-
leje, der skulle betales. Sa jeg
matte finde pa noget. I for-
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ste omgang solgte jeg retro-
madkasserne Bellobox og et
rengeringskoncept til detail-
handlen. S& kom drikkedun-
kene til, og det koncept har
siden spredt sig som ringe
i vandet,« siger Niels Juul-
Jensen.

Det handler om penge

Han har aldrig forstaet, hvor-
for iveerkseettere absolut skal
breende for deres idéer.

»For mig handler det forst
og fremmest om at tjene pen-
ge — men det er altid dejligt,
hvis det er et produkt, alle sy-
nes om. Derfor har jeg heller
ikke lant en masse penge til
at investere, men sarget for
at szlge idéen, for jeg satte
den i veerk. Det har ogsa be-
tydet, at jeg fra start har kun-
net haeve en lon til mig selv,«
siger Niels Juul-Jensen, der
kun har medarbejdere ansat
pa freelancebasis for at holde
lonomkostningerne nede.

I 2007 omsatte virksomhe-
den for 3 mio. kr. drikke-
dunke og havde et resultat pa
omkring nul, da der blandt
andet har varet en del inve-
steringer forbundet med ud-
viklingen af drikkeautoma-
ten. Idéen til den fik han i
oktober sidste ar.

Fem solgt

»Det er egentlig bare en cola-
automat, som i stedet inde-
holder tomme drikkedunke,
der er godkendt i hele EU og
CE-maerket. Og sa et rustfrit
stalrer, som gar hele vejen fra
vandudtag til vandfremfo-
ring med et kolingslegeme,
som roret er snoet omkring.
Der er altsé ingen tank, hvor
vandet kan sté og samle bak-
terier, og vandmundingen er
skjult, sa det slet ikke er mu-
ligt at rere »vandhanen«,«
forklarer Niels Juul-Jensen.
Han har allerede solgt fem
drikkedunksautomater  til

veelg det, der gar bedst.

Niels Juul-Jensens
iveerksattertip

@ Hvis du er i tvivl, si start flere ting op parallelt - og

@ Du behover ikke breende for det, for at det lykkes -
det er nok at have nogle terminer, der skal betales.

e Uanset hvem du taler med i opstartsfasen, sa sporg
ind til, hvad de laver - de kan have noget spaeendende
at byde pa, som du kan bruge.

@ Vaer aben for at opgive idéer, som ikke fungerer.

@ Lad veere med at ansatte 20 mennesker og investere
en masse penge, bare fordi du har en god idé.

Frederikshavn ~ Forsyning.
Den forste bliver lanceret
pa en skole med 400 elever i
Frederikshavn 27. marts.
»Jeg har store forvent-
ninger til automaten. Der er
mange muligheder enten i
form af kompagniskaber, ved
at saelge konceptet eller sim-
pelthen lave roll-out selv. Mit
mal er, at den skal indbringe
omkring 5-10 mio. kr. i om-
seetning de neeste to-tre r,«
siger Niels Juul-Jensen med
en vis portion jysk ydmyghed.

Flaskevand forbydes

Mulighederneidrikkedunks-
automaten bliver ikke ringe-
re af, at flaskevand er ved at
blive forbudt i offentligt regi
i flere europaiske og ameri-
kanske storbyer, fordi miljo-
belastningen er for stor.

Lige nu venter han pa den
endelige patentgodkendelse,
som blev indsendt i februar.
Men jorden er allerede go-
det for at seelge drikkedunks-
automaten til bade de tyske
og hollandske vandveerker.

»Det vil ogsa veere oplagt
at szlge automaten til store
virksomheder, hotelkader,
restauranter og sportshal-
ler,« siger Niels Juul-Jensen,
der ikke har erfaret, at man
nedvendigvis skal slide sig
ihjel som selvsteendig.

»Som direktor gar 70-80
pet. af din tid med ligegyldi-
ge moder. Samtidig er det s&
dejlig let at blive enig med sig
selv,« siger Niels Juul-Jen-
sen.

louise.kastberg@borsen.dk



